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Booster son Business

Formation Professionnelle

Entrepreneuriat

Durée 4 jours / 32 heures

Effectif Maximum 8 personnes

Tarif 1 150 € net de taxes

Lieu 76 Avenue de la Roubine, 06150 CANNES LA BOCCA

Objectifs pédagogiques

o Définition de I’offre : Clarifier et structurer une offre de services ou de produits alignée avec ses valeurs et son

marché.

o Analyse du marché : Identifier et comprendre son public cible, analyser la concurrence et anticiper les tendances

du secteur.

o Stratégie de visibilité : Mettre en place des actions de communication impactantes et choisir les canaux les plus

pertinents pour toucher son audience.

« Acquisition et fidélisation : Elaborer une stratégie efficace pour attirer de nouveaux clients et les fidéliser sur le

long terme.

o Structuration de I’offre commerciale : Déterminer une stratégie tarifaire et optimiser son catalogue de services

ou de produits.

¢ Plan d’action personnalisé : Construire un plan stratégique a 3, 6 et 12 mois pour assurer la pérennité et la

croissance de son activité.

Public visé

Micro-entrepreneurs dans les secteurs du service, de I'artisanat et du e-commerce.

Méthodes pédagogiques

e Supports de formation numériques : Documents et ressources détaillées pour accompagner les apprentissages

théoriques et pratiques.
» Etudes de cas concrets : Analyse et décryptage d’exemples réels d’entrepreneurs.
o Exercices pratiques : Travail sur son propre positionnement, définition d’une offre et élaboration d’une stratégie.

o Ateliers interactifs : Simulations, jeux de réle et brainstorming.

Modalités d'évaluation

o Evaluations et feedback personnalisé
e Quiz de validation des connaissances

e Simulation finale



Accessibilité handicap

Nous mettons tout en ceuvre pour garantir I'accessibilité de notre formation aux personnes en situation de handicap.

Contactez-nous pour I'aménagement des conditions.



Programme de formation

Booster son Business

Matin Apreées-midi
o ldentifier ses forces, faiblesses et opportunités. « Etudier son marché cible : concurrence, tendances
« Analyser ses valeurs personnelles et et attentes clients.

professionnelles. e Rédiger un diagnostic personnalisé de son activité.

Matin Apreés-midi
e Bilan et correction du jour 1. « Elaborer une stratégie tarifaire : comprendre ses
« Créer une offre de service ou produits adaptée a sa colts et définir ses marges.

cible. e Structurer un portfolio ou un catalogue d’offres.

e Construire une proposition de valeur unique.

Matin Apres-midi

e Comprendre les bases d’'une communication e Maitriser les techniques pour engager et fidéliser
impactante : storytelling et identité visuelle. son audience en ligne.

e Choisir les canaux adaptés a son activité. o Atelier pratique : créer une campagne de

communication adaptée a son activité.

Matin Apres-midi
o Elaborer un plan d’action a 3, 6 et 12 mois. o Evaluation finale : simulation, quiz et feedback
« Apprendre a gérer son temps et prioriser ses personnaliseé.

taches. o Clb6ture et remise des attestations de formation.



